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IN HET NOTARIAAT DRAAIT
ALLES OM VERTROUWEN

De marktwerking zet traditionele
waarden als de onpartijdigheid en
de onafhankelijkheid van de nota-
ris onder druk. De vrije tarieven en
de vrije vestiging maken van nota-
rissen ondernemers; een vak waar
zij niet voor doorgeleerd hebben.
Dat gegeven maakt het notariaat
voor Marianne Heuvelmans, nota-
ris in Oost-Souburg, niet minder in-
teressant, maar wel complexer.

Op dit moment wordt in het notariaat
de dienst nog grotendeels uitgemaakt
door mannen. Maar net als bij de ad-
vocatuur is van de studenten de helft
of meer vrouw. Onlangs is de 1500ste
notaris benoemd en dit was een vrouw.
In Zeeland zijn de vrouwelijke notaris-
sen goed vertegenwoordigd; Heuvel-
mans weet zo een vijftal andere vrou-
welijke notarissen verspreid over de
provincie op te noemen.“Zelf was ik in
2000 de eerste in Zeeland die op
grond van een ondernemersplan be-
noemd werd’’, vertelt Heuvelmans.
Met haar benoeming verwierf Heuvel-
mans een nieuwe standplaats. De Ko-
ninklijke Notariële Beroepsorganisatie
(KNB) had moeite met de start van
een klein kantoor. “Op zich is dat wel
logisch, je hebt immers een bepaalde
omvang nodig om alle deskundigheid
bij te houden. Maar in zes jaar tijd is
dit kantoor gegroeid naar 1500 aktes
per jaar en daarmee zeker geen klein
kantoor meer.’’

Al deze aktes gaan door de handen van
Heuvelmans. Dat betekent dat zij over-
dag weinig tijd heeft voor het uitzoek-
werk van zaken die niet standaard zijn.
Twee gediplomeerde klerken doen veel
voorwerk maar Heuvelmans wil nu

graag een kandidaat-notaris aantrek-
ken. Eerst zal zij echter, vanwege ge-
brek aan voldoende werkruimte, moe-
ten kiezen voor verbouwen of
verhuizen.
En zo lang er geen tweede jurist op het
kantoor werkzaam is, wordt er door de
notaris dus ook veel ‘s avonds gewerkt.
Heuvelmans heeft, net als vier van haar
vrouwelijke Zeeuwse collega’s, een ge-
zin met jonge kinderen. “De combina-
tie gezin en onderneming werkt alleen
als je een partner hebt die actief taken
voor zijn rekening neemt binnen het
gezin”, meent Heuvelmans.

De groei van het kantoor heeft zeker
met de eigen wijze van bedrijfsvoering
te maken. Hoewel Heuvelmans duide-
lijk stelt nooit geleerd te hebben voor
het ondernemersschap, haar opleiding
was puur juridisch georiënteerd, vindt
zij de marktwerking wel een uitdaging
hebben. “Niet voor niets heb ik mijn
praktijk ‘de Notariswinkel’ genoemd.
Ik wil toegankelijk zijn. De mensen aan
de andere kant van de tafel moeten we-
ten waar het over gaat en hun eigen
wensen kunnen bepalen. Die uitleg
kost wel tijd, maar ik vind het altijd
leuk als mijn cliënten zeggen: ‘oh,
maar nu begrijp ik het’.’’

De marktwerking heeft zijn keerzijde.
Door de vrije tarieven bestaat de mo-
gelijkheid dat de onafhankelijkheid van
de notaris in het gedrang komt. De no-
taris moet vaak tegelijkertijd meerdere
mensen met tegenstrijdige belangen
van dienst zijn. Als bij een partij het
vooruitzicht bestaat op interessante
vervolgopdrachten, kan de onpartij-
digheid beïnvloed worden. “Het draait
in dit beroep om vertrouwen’’, stelt
Heuvelmans. “Als de onpartijdigheid
van de notaris ter discussie staat, raakt
dat het fundament van ons beroep en
verliest de notaris zijn waarde voor de
samenleving. De notaris verkoopt ‘ze-
kerheid’. Bovendien is het effect van de
vrije tarieven relatief. Onderzoek wijst
uit dat er vooral een verschuiving op-
treedt. Zo is een hypotheek vestigen
goedkoper geworden, terwijl de tarie-
ven in de familiepraktijk omhoog zijn
gegaan. Dat is wel een signaal. We
moeten er voor waken dat bepaalde
diensten voor de lagere inkomens on-
betaalbaar worden.’’
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