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n e t w e r k e n

Vragers en aanbieders komen op 19 
maart vanaf 16.15 uur samen in de Voor-
hal van het voormalige stadhuis in Mid-
delburg. Na registratie reiken de gast-
vrouwen van ROC-Zeeland gekleurde 
badges uit zodat duidelijk wordt wie als 
aanbieder of als vrager rondloopt. Er zijn 
een aantal ‘hoeken’ ingericht met elk ei-
gen hoekmannen.
De aanbieders van diensten en pro-
ducten zijn vooral bedrijven, maar ook 
gemeenten of serviceclubs en soms 
maatschappelijke organisaties of onder-
wijsinstellingen.
De vragers zijn meestal maatschappelijke 
organisaties.

Hoekmannen
Gedeputeerde G. van Heukelom opent 
met een slag op de beursgong de beurs-
vloer. Daarna hebben de vertegenwoor-
digers van een stichting of vereniging 
anderhalf uur de tijd om hét bedrijf te 
vinden dat hen aan de felbegeerde spul-
len, adviezen of menskracht gaat helpen. 
De aanbieders staan bij de hoek met het 
thema waarbij zij iets te bieden hebben. 

De vragers gaan in gesprek met de on-
dernemers om hen te interesseren voor 
hun missie. In sommige gevallen heb-
ben zij een tegenprestatie te bieden. De 
hoekmannen, consulenten van Vedior, 
zijn uitgerust in opvallende beursjasjes 
en brengen partijen bijeen.

Matchformulier
Het is een georganiseerde chaos; ieder-
een praat met iedereen en het is dus geen 
‘kraampjesgebeuren’. Mensen wisselen 
onderling visitekaartjes uit (niet vergeten 
dus!) en er ontstaan ideeën voor nieuwe 
oplossingen en nieuwe projecten. Een 
plezierig gesprek waarbij het ‘klikt’ en 
waarbij vrager en aanbieder denken el-
kaar wat te bieden te hebben, leidt vaak 
tot een ‘match’. Concrete afspraken wor-
den in een matchformulier vastgelegd. 
Beide partijen ondertekenen dit match-
formulier waarna zij het inleveren bij no-
taris Marcel Oonk. Daarmee is de match 
officieel bekrachtigd.

Netwerkborrel
Het totale aantal matches wordt bijge-
houden op een scherm. Een medewerk-
ster van PricewaterhouseCoopers zorgt 
voor een snelle verwerking. Als de tijd om 
is, eindigt de Beursvloer weer met een 
slag op de gong. Het totale aantal mat-
ches wordt bekendgemaakt en de eerste 
Beursvloer Zeeland wordt afgesloten met 
een netwerkborrel.

Mooie kans
Diverse partijen leveren tijdens de Beurs-
vloerdag Zeeland al belangeloos hun 
medewerking. Een mooi voorbeeld van 
maatschappelijke betrokkenheid!
Als u ook vorm wilt geven aan uw maat-
schappelijke betrokkenheid dan is de 
Beursvloer Zeeland ook voor u een 
mooie kans. Aarzel niet en meld u aan 
via de website; dan bent u verzekerd van 
deelname.

www.beursvloerzeeland.nl
De Beursvloer Zeeland verhandelt op 19 maart 2008 het 
aanbod op het gebied van Maatschappelijk Betrokken 
Ondernemen met de vraag uit vrijwilligerswerk. Kor-
tom, een innovatief netwerkevenement voor bedrijven 
en maatschappelijke organisaties. Maar hoe werkt de 
Beursvloer Zeeland?

Hoe verloopt de handel 
op de Beursvloer Zeeland?

Vlnr.: Resy van Loon van Adviesbureau BOZ, projectleider; Martin de Klerk van Rabobank WNB, 
voorzitter; Peter Kemp van Philadelphia Zorg Zeeland, secretaris; Jan Kousemaker van 
PriceWaterhouseCoopers, penningmeester; op de foto ontbreekt Toos Schouten van Scoop, adviseur
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