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Afval is geld

f a c i l i t a i r e  d i e n s t v e r l e n i n g

Afval is business. De hoeveelheid afval in 
Nederland groeit nog steeds. De kosten 
voor de verwerking nemen toe, net als 
het aantal afvalstromen – denk aan glas, 
papier, chemisch, hout, puin. Maar afval 
krijgt ook meer functies en het geschei-
den inleveren kan geld opbrengen.

Bedrijfsafval is al het afval dat niet door 
huishoudens geproduceerd wordt. Dus 
ook het afval uit de bedrijfskantine en 
uit de huisjes van een bungalowpark. 
De markt voor bedrijfsafval is vrij, in te-
genstelling tot die van het huishoudelijk 
afval, dat is een taak van de gemeente. 
Gemeenten kunnen ook bedrijfsafval in-
zamelen. Slechts enkele doen dat, zoals 
de gemeente Schouwen-Duiveland.
“Er is altijd het spanningsveld tussen 
de publiekrechtelijke taak en de markt-
gerichte inzameling“, zegt Raymond 
Winterswijk, hoofd afdeling Reiniging. 
“Als gemeentelijke diensten tot markt-
activiteiten overgaan, vloeien daar ver-
plichtingen uit voort. Maar het biedt wel 
mogelijkheden om de beschikbare men-
sen en materieel optimaal in te zetten; 
als organisatie wil je efficiënt draaien. En 
bedrijven vinden het handig om ons in te 
huren omdat zij ons toch al kennen van 
de particuliere inzameling.“
Volgens Winterswijk trekt de gemeente 
vooral kleinere ondernemingen. Grote 
bedrijven kiezen vaak voor langlopende 

contracten met grote inzamelaars als 
SITA, Van Gansewinkel en Wielemaker.

Naast enkele grote afvalinzamelaars, 
ontstaan uit fusies en overnames, zijn er 
nieuwe spelers op de afvalmarkt geko-
men. “Er valt geld te besparen in afval en 
ook deze sector innoveert“, aldus Martin 
Bouwman. Samen met Willem van Zalm 
richtte hij zes jaar geleden in Renesse 
Afval Service Zeeland (ASZ) op. Ook 
elders in de provincie zijn nieuwe inza-
melaars gekomen, zoals Sinke Recycling 
in Kruiningen. Bouwman: “Maar net 
als in elke andere branche bouw je met 
een scherpe prijs geen relatie op. Onder-
scheidende service in de inzameling en 
degelijke advisering zijn belangrijk. Veel 
ondernemers hebben te weinig inzicht in 
wat hun bedrijf aan afval produceert, wat 
dat kost en hoe dat anders kan. Eigenlijk 
zou je jaarlijks je afval eens onder de loep 
moeten nemen en je aanpak daarop dan 
aanpassen.“

Zo was oud papier een tijd lang nauwe-
lijks wat waard, tot de economische voor-
spoed de prijs omhoog dreef. De verha-
len over de opbrengst van oude metalen 
zijn bekend. “Met de economische crisis 
zie je die prijzen bijna dagelijks dalen“, 
zeggen zowel Winterswijk als Bouwman. 
Winterswijk: “Kunststofverpakkingsma-
terialen staan nu erg in de belangstelling. 

In verschillende landen wordt dat al ge-
scheiden opgehaald, hier wordt er nog 
over gepraat.“
Bouwman: “Monostromen, dus ge-
scheiden inzamelen, kosten minder dan 
gemengde stromen. Maar je moet wel af-
wegen of je bijvoorbeeld voldoende oud 
papier hebt om er een aparte rolcontainer 
voor te huren, of dat je het beter op een 
andere manier kunt afvoeren. Weet dus 
wat je produceert aan afval en ga daar 
economisch en duurzaam mee om.“

Ondernemers hebben vaak geen goed idee wat hun bedrijf aan afval produceert. En dat is jammer want afval kost geld, maar kan ook geld 
opleveren. Een regelmatige doorlichting van alle soorten afval, met daaraan gekoppeld het wel of niet scheiden van afvalstromen, kan geld 
besparen.

In Nederland wordt jaarlijks ruim 
60 miljoen ton afval geproduceerd. 
Daarvan wordt 83 procent gerecy-
cled. De handel, industrie, bouw, 
transportsector en landbouw pro-
duceren gezamenlijk ruim 48 pro-
cent van het totale afvalaanbod. 
De afvalsector biedt werk aan 
30.000 mensen. De totale omzet 
van deze sector bedraagt 6 miljard 
euro per jaar.

(bron: Jaarbericht 2007 Vereniging 
Afvalbedrijven)
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